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ГЛАВНОЕ ВОЗРАЖЕНИЕ 

 

КОНКУРЕНЦИЯ С ПРЯМЫМ ОТДЕЛОМ 

ПРОДАЖ 

 
 

Нет инструментов 

и стандартов проведения сделки 
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ДРУГИЕ ВОЗРАЖЕНИЯ 

 

1 НЕ УМЕЮТ 

ПРОДАВАТЬ 
 

Нет инструментов 

и стандартов 

проведения сделки 

НЕ ЗНАЮТ ДЕТАЛЕЙ 
 

Дезинформируют 

клиента в нюансах, а 

отвечать 

— Застройщику 

НЕАДЕКВАТ   
 

Иногда Агенты 

не очень 

адекватно ведут 

себя на сделке 

3 НАГРУЗКА НА ШТАТ   
 

Иметь большое количество 

контрагентов — 

транзакционная проблема и 

доп. нагрузка 

2 
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АКТУАЛЬНАЯ БАЗА 

ИНСТРУМЕНТЫ ДЛЯ РАБОТЫ С 

КЛИЕНТОМ 

ПОМОЩЬ В ОФОРМЛЕНИИ СДЕЛКИ 

ПРИНЦИП «ОДНОГО ОКНА» ДЛЯ ОБЕИХ 

СТОРОН 

НЕ БЫЛО ПЛАТФОРМЫ И 

СТАНДАРТОВ МЕЖДУ РИЭЛТОРАМИ И 

ЗАСТРОЙЩИКАМИ 



СОВРЕМЕННАЯ ДИЛЕРСКАЯ

 СЕТЬ 

— ЭФФЕКТИВНЫЙ КАНАЛ

 ПРОДАЖ 



ВСЕГО ОДИН ДОГОВОР 

РИЭЛТОР  

получает  

450 застройщиков 

ЗАСТРОЙЩИК 

получает 15 

000 риэлторов 





КАК ИЗМЕНИТСЯ РЫНОК 

А ВДРУГ ЗАВТРА 

РИЭЛТОР СОВСЕМ НЕ ПОНАДОБИТСЯ? 

1 Усиливаются позиции 

новых игроков в 

риэлторских услугах 

2 Требуется переходить 

на новый уровень 

оказания услуги 
Усиливаются позиции новых игроков в риэлторских 

услугах. 

Требуется переходить на новый уровень оказания 

услуги. 



УПРАВЛЕНИЕ СЕТЬЮ 

ЗАВТРА 

1 ЗАСТРОЙЩИК БУДЕТ 

ВЫБИРАТЬ 
СВОЮ КОМАНДУ 

 

Квалификация 

Люди 

Технологии продаж 

2 ДЕТАЛЬНОЕ УПРАВЛЕНИЕ 

ТОВАРНЫМИ ОСТАТКАМИ 

3 ДИСТАНЦИОННЫЕ СДЕЛКИ 



Новое качество консультации 

Новое качество продаж 



САМАЯ БОЛЬШАЯ ДИЛЕРСКАЯ СЕТЬ В РФ 

СЕГОДНЯ 
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ЗАРАБОТАЙ
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ГОДА РАБОТЫ 3 

17 

449  

11 240 

17 000 

402 300 

7 000 000 

711 000 000  Р  

25 350 000 000 Р 

ГОРОДОВ РОССИИ 

ЗАСТРОЙЩИКОВ 

КВАРТИР ПРОДАНО 

АГЕНТОВ + 900/мес 

М² ЖИЛЬЯ ПРОДАНО 

М² НОВОСТРОЕК В БАЗЕ 

ВЫПЛАЧЕНО КОМИССИОННЫХ 

ЗАРАБОТАЛИ ЗАСТРОЙЩИКИ 


