
Синергия офлайн - и

онлайн-мероприятий:

системный подход в привлечении  

входящего потока клиентов и сотрудников  

в агентства недвижимости



Задачи: увеличить количествозаявок,

повысить статус, занять место #1 в  

узкойнише

Наша точка «А»

слабыестороны:

не лидеры в городе
нет сильной IT-платформы

Сильные стороны:

технологичность всех процессов
высокий уровень профессионализма сотрудников



Организовали офлайн  

мероприятие: «Курс повышения  

грамотности населения в сделках с  

недвижимостью»

9  сентября в рамках«Сибирского  

Жилищного Конгресса»

20  ноября, 10,11,12 декабря при  

поддержки НОО «Опора России»



Количество участников курсов порядка 3 0 0

человек





Заявки на покупку и  

продажу

"Партнёрский Клуб"

Результаты  

мероприятий



«ПАРТНЁРСКИЙ КЛУБ» -

СООБЩЕСТВО  

РЕКОМЕНДАТОРОВ,  

КОТОРЫЕ ПОЛУЧАЮТ  

ВОЗНАГРАЖДЕНИЕ ЗА  

РЕКОМЕНДАЦИИ

Этапы риэлторской услуги

1.Продажауслуги

2.Оказание риэлторской  

услуги

3.Юридическое оформление  

сделки



Посадочная страница  

Онлайн курс (18 уроков)

Книга: «О чем молчат риелторы:  

на сделках с недвижимостью  

может зарабатывать каждый»

Инструменты по построению  

сообщества:



количество участников «Партнерского клуба» -

137 человек

увеличение количества заявок в несколькораз 

повышениестатуса

Полученные результаты за 6

месяцев



Предварительное обучение до  

начала работы сроком 2 -3 месяца,  

стипендия в период обучения.

Задача: наборсотрудников



Идея : Бойко АнныЕвгеньевны

Вице - президент НТПП - начальник отдела  

партнёрских отношений и развития  

предпртнимательства

Процесс:

встречи с Министерством труда  

Новосибирской области  

Центром занятости населения г .   

Новосибирска

Новосибирским Профессионально-

Педагогическим колледжем

Результат:

курс переподготовки граждан предпенсионного возраста  

профессии: «Специалист по недвижимости» ,  в рамках  

нацпроекта : «Демография»



3 месяца обучения по программе

практиков рынка недвижимости  

стипендия за счёт государства  

диплом государственного образца



Сейчас решаем вопрос по  

обучению граждан:  

находящихся в декрете и по  

уходу за ребёнком,  

пенсионеров.
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