
Аукцион объектов 
недвижимости и бизнеса
torrgi.ru



Виды имущества реализуемого 
на бирже
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Жилая недвижимость
Коммерческая
недвижимость

Земельные участки Бизнес



Рекомендатель

Пользователи портала
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Посредник Застройщик

Собственник

Покупатель



Алгоритм работы биржи
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Реферал

Собственник

Посредник

Застройщик

Продавец Создание лота Публикация лота Регистрация 
участников

Размещение 
ставок

Выбор 
победителя 

торгов

Окончание 
аукциона. 
Протокол

Заключение 
сделки

Выплаты, Расчет 
между сторонами 

сделки

Статистика и 
аналитика по лоту Лот в архиве

Внесение 
документов по 

сделке

Внесение гарантийной 
суммы 

Определение условий 
аукциона, экспозиции, цены 

объекта и т.д.
Старт аукциона

Внесение гарантийной 
суммы 

Аукцион не состоялся

Аукцион состоялся

Если сделка не заключена

Если сделка 
заключена

Выплаты вознаграждения 
рекомендателям

Выплаты комиссии 
посреднику

Покупатель

Возврат гарантийной суммы



Классический метод 
и эксклюзивный договор

1. Продажа при помощи посредников не гарантирует собственнику продажу а 

посреднику получение комиссии

2. Собственника в большинстве случаев пытаются изолировать от общения с 

покупателем. Торг также происходит через посредника.

3. Работа посредников по продвижению объекта повышает риск продажи 

через другого риэлтора. Комиссия. Никакая услуга не стоит так дешево как 

уже оказанная.

4. Затраты время на торг с клиентами. Непрозрачность переговоров.

5. Сложные клиенты

6. Риэлторы тоже люди. Их действия  не всегда логичны, предсказуемы, 

совпадают с интересами клиента.

7. Неизбежность развития и изменения применяемых методов.
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Поиск аукционов
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Создание лота, 
внесение информации о торгах
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Зал торгов
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Зал торгов
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Зал торгов и электронный брокер
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Зал торгов
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Зал торгов
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Зал торгов
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Подтверждение сделки / 
посредники
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Калькулятор комиссий
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Вознаграждение посредника всего:

Внесение информации и публикация лота

Оформление договора между Покупателем и Продавцом, передача объекта, 
внесение информации о сделке на портал.

Внесение данных Покупателя, участие в аукционе со стороны Покупателя.

Вознаграждение рекомендателя от посредника всего:

Вознаграждение рекомендателя за внесение Посредником Продавца:

Вознаграждение рекомендателя за оформление Посредником договора между 
Продавцом и Покупателем:

Вознаграждение рекомендателя за внесение Посредником Покупателя:

Вознаграждение рекомендателя за Собственника/Покупателя всего:

Вознаграждение за рекомендацию площадки Продавцу

Вознаграждение за рекомендацию площадки Покупателю

200 000 ₽

66 000 ₽

68 000 ₽

66 000 ₽

12 000 ₽

4 000 ₽

4 000 ₽

4 000 ₽

20 000 ₽

10 000 ₽

10 000 ₽



Реферальная программа
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Реферальная программа
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Реферальная программа
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Калькулятор личного бренда
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Итого в год:
1 800 000

Итого в месяц:
150 000



Знакомьтесь с функционалом 
портала на torrgi.ru
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Следите за нашими анонсами в социальных сетях. 

Задавайте вопросы. 

E-mail: kon@torrgi.ru
Тел.: +7 (981) 467-50-35
Whatsapp: +4 (915) 252968256

instagram.com/primarktru
youtube.com/primarkt
torrgi.ru
t.me/rutorrgi


