
Кросс-региональная сделка 

вчера и сегодня 



КРОСС-РЕГИОНАЛЬНЫЕ 

СДЕЛКИ 



СДЕЛКА ВЧЕРА 



Звонок 
Первичная консультация «на память» 

 



Поиск материалов 
В e-mail, в файлах excel и word – 

шахматках. Срочный обзвон 

застройщиков и партнёров. 



Подготовка предложения 
«Кто как умеет». Просто складывание 

строчек из excel  в письмо 

 



Связь с клиентом 
Клиент за время подготовки 

коммерческого предложения успел 

позвонить еще в 5 мест 

 



Встреча. Подтверждение 

компетенций 
Буклеты от 2-3 застройщиков с визитками 

риэлтора. Сайты застройщиков или 

публичные порталы. 



СДЕЛКА СЕГОДНЯ 

«Стандарт Нмаркет.ПРО» 



СИТУАЦИЯ 

У меня есть клиент, который интересуется 

новостройкой в другом городе. Что мне 

делать? 

? 



3 ЭТАПА КРОСС-

РЕГИОНАЛЬНОЙ СДЕЛКИ 

Консультация 
Клиента 

Проведени
е сделки 

Получение 
комиссионных 



ШАГ 1. ВЫЯСНИТЬ 

ПОТРЕБНОСТЬ КЛИЕНТА 



ШАГ 2. СВЯЗЬ С 

ПАРТНЁРОМ 

Нмаркет.ПРО 

в другом 

городе 

A 



ШАГ 3. ВСТРЕЧА С 

КЛИЕНТОМ 

Нмаркет.ПРО 

в другом 

городе 

A 

Брон

ь 



ШАГ 4. ОТПРАВИТЬ 

КЛИЕНТА 



ШАГ 5. КОНТРОЛИРОВАТЬ ХОД 

СДЕЛКИ  



ШАГ 6. ИНФОРМАЦИЯ ОБ 

ОПЛАТЕ 



ШАГ 7. ПОЛУЧЕНИЕ 

КОМИССИИ 

3 дня 



7 шагов для успешной кросс-

региональной сделки 

Шаг 1. Сказать клиенту, 
что могу помочь. 
Выяснить первичную 
потребность. 

Шаг 2 . Получить 
консультацию у 
партнёра в другом 
городе 

Шаг  3. Провести 
первичную 
консультацию. 
Поставить бронь 

Шаг 4. Отправить 
клиента к оператору. 
Ипотеку быстрее 
согласовать в регионе 
сделки  

Шаг 5. Контролировать 
прохождение сделки 

Шаг 6. Получить 
подтверждение 
выполнения условий 
по сделке 

 

Шаг 7. Получить 
комиссию с течение 3 
дней после выплаты 
Застройщиком 



Порядок Рекламаций 

• Вы с самого начала знаете, кто 

проводит сделку в регионе, и решаете 

возникающие проблемы с ними 

• Если напрямую решить проблему не 

удалось, обращаетесь в свой город к 

своему персональному менеджеру 

• Всегда есть возможность обратиться в 

головной офис Нмаркет.ПРО за 

арбитражем 



КРАСНОДАР 
 

1 042 010 кв.м. 

79 застройщиков 

101 агентство 

728 агентов 

Коммерческая эксплуатация в 16 городах 

Подготовка к запуску в 3 городах 

Цель: 40 городов за два года 

САНКТ-ПЕТЕРБУРГ 
 

2 161 108 кв.м. 

95 застройщиков 

481 агентство 

7443 агентов 

МОСКВА 
 

863 431 кв.м. 

40 застройщиков 

126 агентств 

1634 агентов 

ВЛАДИМИР 
 

174 970 кв.м. 

32 застройщиков 

81 агентство 

500 агентов 

НИЖНИЙ НОВГОРОД 
 

203 214 кв.м. 

19 застройщиков 

85 агентств 

881 агент 

ВЛАДИВОСТОК 
 

63 988 кв.м. 

10 застройщиков 

50 агентств 

213 агентов 

КИРОВ 
 

315 122 кв.м. 

18 застройщиков 

130 агентств 

744 агента 

ПЕРМЬ 
 

166 028 кв.м. 

34 застройщика 

136 агентств 

602 агента 

УЛЬЯНОВСК 
 

62 982 кв.м. 

9 застройщиков 

48 агентств 

133 агента 

ПЕНЗА 
 

136 816 кв.м. 

16 застройщиков 

28 агентств 

84 агента 

САРАТОВ 
 

62 392 кв.м. 

5 застройщиков 

36 агентств 

204 агента 

ВОЛГОГРАД 
 

23 296 кв.м. 

7 застройщиков 

110 агентств 

235 агентов 

РОСТОВ-НА-ДОНУ 
 

461 116 кв.м. 

52 застройщика 

159 агентств 

592 агента 

СОЧИ 
 

306 856 кв.м. 

13 застройщиков 

8 агентств 

68 агентов 

АСТРАХАНЬ 
 

114 202 кв.м. 

7 застройщиков 

33 агентства 

91 агент 

ЕКАТЕРИНБУРГ 
 

567 561 кв.м. 

31 застройщик 

157 агентств 

1171 агент 

ВНЕДРЕНИЕ СТАНДАРТА 

 



16 ГОРОДОВ 

РОССИИ 
+ еще 3 города в 

течение 3 месяцев 
 

449 ЗАСТРОЙЩИКОВ 
 

1773 АГЕНТСТВ 
 

16 341 АГЕНТОВ 
и еще +900 
агентов/мес. 

 

7 000 000 М2 

актуальных 
предложений 

 

711 000 000 РУБЛЕЙ 
отправлено агентам 

 
 

ОБЪЕКТИВНЫЙ АРБИТРАЖ 

 



НАША ОБЩАЯ ЦЕЛЬ 

Ваши Счастливые Клиенты! 


