
Клиенты стали умнее
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“В стране слепых….”

1. Покупал квартиру в 94-году

2. Весь прайс на странице

3. Знания были нулевые





Анализ 
поведения 
подписчиков 
обзора цен 
на квартиры

Клиенты сильно изменились



“Умный клиент”
1. 3-6 месяцев готовится

2. Читает, скачивает, пробует

3. Анализирует рынок



Длинный цикл продажи



Другой подход 



Другие инструменты



Готовы к 
диалогу?



Какую стратегию выбираете? 



“Умный риэлтор”

1. Не знает аналитики

2. Не читает обзоры

3. Не знает ключевых цифр



75% не инвестируют в себя









Но на встрече….



Какую стратегию выбираете? 



Все дворы



Все квартиры



Новостройки от А до Я



Все в наших руках 


