
            ЦКН Нижний Новгород 

 

ООО "Центр Коммерческой Недвижимости" - 

профильное агентство недвижимости, 

успешно работающее на рынке с 2003 года. 

 

Компания специализируется только на сдаче в 

аренду и продаже объектов коммерческой 

недвижимости. 

 

Выполненные за 9 лет более 4000 

заявок  позволили накопить большой опыт 

в сфере коммерческой недвижимости. 
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Общие определения 

 

1.1. Приоритет при прочих равных имеет ранее внесенная запись. 

 

1.4. Отражение работы в базе данных, включая ход работы в ДСП-Правде, 

показы и предложения - обязательно. Отсутствие этих данных в БД 

расценивается как отсутствие соответствующей работы  

 

 6. Заявка 

6.1. С любой заявкой может работать любой специалист, кроме: 

- первых 2-х рабочих дней, включая день внесения заявки в базу. Эти 2 дня 

работает только тот кто внес. 

- Если стоит блокировка от Администратора, работает только тот чья 

фамилия на заявке. 

- При заключении договора с заказчиком, карт-бланш специалиста 

заключившего договор с заказчиком, продляется ещё на 2 дня.  

 

6.2. Выделять персонального менеджера по заявке и ограничивать 

контакты с ней других специалистов - только блокировкой шефов .  

  

 
 



            Основа МЛС – Правила (Кодекс) 

11. Договор с клиентом 

 

11.1. При отсутствии работы по заключенному платному договору, 

отсутствии описания УСЛОВИЙ ДОГОВОРА, при заключении 

договора на более выгодных условиях (шаг 25 %) - договор 

передаются другому специалисту без компенсаций. 

 

11.2. При отсутствии подписанного договора и отметках в базе "на 

словах, часть, платит": 

- оплата за договор тому специалисту, кто его подписал и привез 

в компанию 

- поставившему отметку дается 1 рабочий день на подписание 

договора, если договор стал нужен. Его обязаны предупредить о 

такой необходимости. 

 

11.3. Договор, заключенный уволенным сотрудником передается 

первому сделавшему с ним сделку специалисту. До передачи 

договор числится под ФИО уволенного. 
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Оплата специалистов 

 

8.1. Сделки по недвижимости : 

  

ЦКН                                                                                                      ИП 

 

Размер вознаграждения составляет                                           Размер вознаграждения 

составляет  

- 30% - стажер                                                                            - 35% - стажер 

- 40% по сделкам до 250.000 руб.                                            - 45% по сделкам до 250.000 

руб. 

- 45% по сделкам 250.000-500.000 руб.                                   - 50% по сделкам 500.000 - 

750.000 руб. 

- 50% по сделкам 500.000 - 750.000 руб.                                 - 55% по сделкам 750.000 - 

1.000.000 руб    

- 55% по сделкам 750.000 - 1.000.000 руб                               - 60% по сделкам от 1.000.000 

руб. 

- 60% по сделкам от 1.000.000 руб.                                             

 

Оплата от 45% при условии отсрочки платежа не более 2 месяцев и рассрочки платежа 

не более 3 месяцев 

 

сделки оплачиваются по стажерским %: 

• если сделка завершена в стажерский период или 1-я активная сделка стажера 

(платит клиент стажера) 
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Вознаграждение распределяется: 
 

Оплата Заказчиком 

- 1/2 – за проведение результативного показа, при оплате Заказчиком 

- 1/2 - за помещение, внесенное по стандарту при оплате услуг Заказчиком 

 

Оплата Собственником 

- 1/2 - за заключение платного договора с собственником 

- 1/2 – за проведение результативного показа, при оплате Собственником 

 

 

- 1/10 (4% из 40%) — за помещение, ранее внесенное по стандарту до подписания 

платного договора с Собственником, при подписании эксклюзива не сохраняется. 

Выплачивается из 1/2 за договор с Собственником 

 

 

- Оплата любой сделки идет по правилам, действующим на момент её оплаты. 

- При оплате с двух сторон сделка разбивается на две, каждая считается по Кодексу. 

 

8.2. Компенсации: 

- Компания обеспечивает всех своих сотрудников оплаченной сотовой связью. 

- Компания оплачивает проезд на показы специалистов согласно нормативам. 
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ЖУРНАЛ ЗАДАЧ 
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ЖУРНАЛ ЗАДАЧ. Карточка задачи 
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ЖУРНАЛ ЗАДАЧ. Карточка агента 
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ЖУРНАЛ Заявок 
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Справочник Клиентов 
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Справочник Клиентов. Сотрудники 



       CRM-система Маркет 4 

Карточка клиента. Основная информация 
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Журнал Заявок. Предложение клиенту 
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Карточка Заявки. Заявка 



       CRM-система Маркет 4 

Карточка Заявки. Подборка 
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Журнал заявок. Предложение клиенту 
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Маршрутный лист 1 
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Маршрутный лист 2 
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Журнал Зданий 
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Карточка здания. Основная Информация 
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Карточка здания. Адрес 
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Карточка здания. Адрес 
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Справочник помещений 
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Карточка помещения. Основная 
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Карточка помещения. Спецификация 
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Карточка помещения. Вложения 
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Карточка помещения. Собственники 
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Журнал Вариантов 
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Карточка Варианта. Основная 
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Карточка Варианта. Доп.Информация 
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Карточка Варианта. Подборка 
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Переход на вариант из подборки 
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Переход на вариант из подборки. Подборка заявок под вариант 
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Журнал Договоров 
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Карточка Договора 
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Документооборот. Росписи агентов 
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Карточка Договора 
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Журнал показов 
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Отчет по работе 



        

Сайт компании. Рекламная часть CRM 



        

Карточка объекта 



        

Карточка объекта 



        

Оборотная сторона акта осмотра 



        


