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Омельянчук Максим
Эксперт по привлечению 
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Книги, семинары, тренинги и 
“системы под ключ” для 
агентств недвижимости
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Вчера я провел подсчеты: 

на всех наших 
видеоканалах 
более 1 050 видео



Почему я начал 
использовать в 
своей работе 

видео?



Привлечение клиентов



"Я видел вас на YouTube"



Прямая продажа



1.Привлечение клиентов
2. Конвертация
3. Продвижение квартир
4. Поисковая оптимизация 
5. Обучение 
сотрудников



Три проблемы
• Нет доверия.

• Длинный цикл продажи.

• Дефицит времени.



Нет доверия



Длинный цикл продаж



В сутках 24 часа



Проверьте себя
• Есть ли фото сотрудников на сайте?

• Есть ли отзывы клиентов c фото?

• Есть ли обращение руководителя? 

• Заполнен ли профиль в соцсетях?

• Используете ли видео?



В чем поможет видео?

1. Устанавливаете отношения

2. Становитесь экспертом

3. Автоматизируете работу.



Покупают у знакомых



Увеличение числа касаний



Автоматизация 



Полезный контент



Обучение + продажа



Повышается доверие



Запоминается бренд



Какие варианты видео 
можно использовать 

для привлечения 
клиентов?



Видеообращение



Презентация компании



Поздравления



Отзывы клиентов



Приглашения



Ответы на вопросы





Видеоотчет



Обучение







Записи семинара



Интервью





Видеовизитка сотрудника



Что делать с видео?

• Залить на YouTube

• Залить в соцсети (группа, 
паблик, профиль).

• Выставить на блог или сайт.

• Отправить по базе 
потенциальных клиентов. 







Что еще можно сделать 
с видео?

• Серия писем новым и 
потенциальным клиентам.

• Страница-магнит для 
потенциальных клиентов.

• Серия писем теплым клиентам. 





Как обучать 
сотрудников с 

помощью видео?





















   Используйте видео!

Подпишитесь на видеоканал 
“Риэлтор на миллион”
http://www.youtube.com/user/rieltornamillion/

http://www.youtube.com/user/rieltornamillion/
http://www.youtube.com/user/rieltornamillion/


      Вопросы?

      maxim@krom.su

Или напишите в Facebook
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