Тезисы доклада

«Совместные сделки как важнейшая составляющая

 развития риэлторского бизнеса».

1. Крупный город (> 4,5 млн. жителей) и соответственно большая емкость рынка недвижимости (около 100 тыс. сделок в год включая первичный и вторичный рынок).

2. Около 600 агентств недвижимости.

3. Относительно небольшое количество «чистых» денег на рынке, как следствие основная операция — обмен с доплатой, в результате «цепочки», иногда до 7-9 объектов.

4. Большое количество коммунальных квартир — свыше 100 тыс.

5. Развитие ипотечного кредитования, а также городские и федеральные жилищные субсидии.

6. Открытая база данных — БН, БКН.

7. Наличие ЕМЛС.


Все это приводит к тому, что основным видом сделок на рынке недвижимости являются совместные сделки с участием двух и более агентств и влечет за собой необходимость выработки правил проведения таких сделок, а также деления «комиссионных» между участниками.
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