
Шкиря Татьяна Игоревна

Брокер по недвижимости, стаж 
работы на рынке недвижимости 17 
лет.

Управляющий партнёр компании 
«Траст», руководитель департамента 
«Траст‐Кружевной», практикующий 
риэлтор.



специализирующейся на классических 
эксклюзивных продажах объектов 

недвижимости

Практика внедрения обменной 
технологии в работу команды,



Пересмотреть базу.

Вычленить обменные варианты.

Выяснить условия обмена.

Выявить мотивированных клиентов.

Найти обменные варианты.



Агент не анализирует вариант,
не выявляет потребности продавца.







65%

20%

15%

Структура сделок

Сделки, вышедшие 
из обмена
Чистые продажи

Долевое







Отличия технологий проведения 
сделок на разных этапах развития 

рынка недвижимости.







Правило трех 
показов

Создание 
сцепки

Что 
дальше?







Показы по прайсовым ценам!






