
Игорь Балашов, CEO Smartis

Место лидогенерации
в воронке застройщика 





Популярные рекламные каналы
по потраченным рекламным бюджетам за 2018-2019 гг



Тренды популярных рекламных каналов

Лидогенерация

Медийная реклама
Реклама в соцсетях



Лидогенерация

Канал создает новых или обрабатывает ваших? 

Ассоциативный профиль канала



Как долго?



Сколько нужно времени клиентам до покупки?

99,1  средний цикл сделки, НДВ, Эконом



110 дней — 
средний цикл сделки, НДВ, с первого
касания в воронке с лидгена, Эконом



Какое место занимает лидогенерация
в воронке застройщика? 



Синергия каналов, тригеров и персонализаций





Как повысить эффективность лидгена?



Повышение эффективности лидгена
Конверсия из обращений в сделки рекламодателя, который не дал доступ



Рекламодатель дал доступ
рекламным агентствам

Повышение эффективности лидгена
Конверсия из обращений в сделки рекламодателя, который дал доступ



Лидгенератор Y

Лидгенератор Х

Повышение эффективности лидгена

Рост конверсии в сделки на 38-76% в течение полугода

Зачем давать доступ рекламным площадкам



1,16%

0,9%

Какая конверсия в сделку с заявок в лидгене ?

Первичные обращения с лидгена —
конверсия в продажу

Лидген участвовал в общей схеме —
конверсия в продажу



Сколько
вешать
в граммах?



ДРР при общей схеме работы за звонки

5,5%



2,84%
ДРР при работе за верифицированный лид



Выводы

Смотрите как продвигается лид по воронке 

Пускайте подрядчика в аналитику 

Заносите все лиды в СRM 
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