
Неочевидные законы 
рекламы

Как выстроить очередь клиентов в 
агентство недвижимости с помощью 

продвинутых технологий

Максим Омельянчук
www.krom.su
www.realtornamillion.ru
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Специализация: 
построение систем привлечения клиентов

Победитель конкурса «Партизан года 2013» 
в рамках 2-й Международной конференции 
по партизанскому маркетингу.

Автор книг о сделках с недвижимостью
- «Секреты ипотеки»
- «Материнский капитал. Как получить и 
выгодно использовать»
- «Ловушки при покупке квартиры»
- «170 советов риэлтору»
- «Продающие отзывы»

Омельянчук Максим 
"Кром" Красноярск
Директор по развитию 

автор проекта
www.realtornamillion.ru

Коротко о себе
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12 законов 
    успешной рекламы



Не рекламируйте то, 
что продаете



Что 
продают 

риэлторы?



Как 
действуют 
лидеры?



Как действуют лидеры?



Что предлагают клиентам? 
Что клиенты покупают?



Что предлагают клиентам? 
Что клиенты покупают?



Вместо набора риэлторов - семинар



Вместо продаж - обзор цен



Вместо 
рекламы 

услуг 



Вместо 
ставок по 
кредитам



“Я мчусь туда, где шайба будет, а 
не туда, где она есть или была” 

Уэйн Гретцки



Посмотрим под другим углом



Взгляд со стороны



Уже слишком поздно



Уже может быть слишком поздно



Где искать клиентов?



Как заложить фундамент?



Где нет конкурентов?



Вопросы?

еще 10 законов 
www.realtornamillion.ru/
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