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Ключевые показатели 2019 – 2020

Апрель 2019 г.
Старт работы

0%
Январь 2020 г.
1,9 млрд руб.

10%
Август 2020 г.
Рекорд года

18%

14%
9 месяцев 2020 г. 
сумма 6 млрд руб.



Региональные клиенты

37%

Более 10% клиентов из регионов даже не приезжают в 
Москву. 

Доля в общих продажах 
Группы Самолет в 2020 г., %

52%

Доля в агентских 
продажах Группы Самолет 
в 2020 г., %



Ключевые принципы

Успешное развитие партнерских 
отношений:
1. Удобство передачи и фиксации контакта клиента
2. Понятная и прозрачная мотивация, оплата за результат
3. Атмосфера здоровой конкуренции
4. Регламент взаимодействия 
5. Регламент по рекламе
6. Обучение партнеров 
7. Активности для агентств и агентов



1. Удобство. Панель партнера
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2. Понятная и прозрачная мотивация

Единый договор 
с принципом оплаты за результат

Больше квартир продано — 
больший размер вознаграждения



3. Атмосфера здоровой конкуренции 



4-5. Регламент взаимодействия 

Рекламные 
материалы

1 2 3
Регламент 
и гайдлайн

Единый канал 
коммуникации



4-5. Банк рекламных материалов



6. Обучение партнеров 

«Если ты не учишься, то незаметно станешь 
стариком, и не важно, тебе 20 или 80 лет. Когда 
ты учишься, ты всегда остаешься молодым 
и прогрессивным» 

Генри Форд 



7. Активности для агентств и агентов 

#партнерысамолет

t.me/samoletagent



Три стороны успеха

КЛИЕНТАгентство 
недвижимости Девелопер



Спасибо за внимание

Присоединяйтесь

broker@samoletgroup.ru

#партнерысамолетpartners.samolet.ru

t.me/samoletagent



Спасибо за внимание!


