
Цифровые продукты призванные усилить 
профессию «риэлтор». Сервисы 

доступные только профессионалам.  
Каталог лучших риэлторов и 

мультилистинг:  
начало большой истории 

Андрей Добрый, Restate.ru 

 



План 

•Источники клиентов и тренды развития профессии 

•3 глобальных вывода и пути процветания 
специалистов и агентств недвижимости 

•Сообщества брокеров/специалистов и цифровые 
инструменты в Рунете 

•Мультилистинг и каталог профессионалов - как это 
работает и должно работать 



Реалии работы агента 

• Источник клиентов – собственная база, 
рекомендации + агрегаторы + входящие из 
агентства (мало) + входящие из соц сетей (мало)  

 

• Источник знаний – агрегаторы + застройщики + 
банки + слухи-разговоры + медиа.  

 



Агрессивная внешняя среда 



ИТОГ 

• Рост «несистемных» «риэлторов».  

• Падение качества реальных данных 

• Потеря себя как «риэлтор покупателя» 

• Нет УТП («Я профессионал» не УТП, это 
качественное описание себя) 

• Падение заработка (демпинг, порога входа) 

• Падение ценности профессии  



ВАРИАНТЫ РАЗВИТИЯ 

• ОБУЧЕНИЕ И ЗНАНИЯ – корочки, обязательная 
аттестация и каталог «белых» специалистов, 
использование современных инструментов.  

• КАЧЕСТВЕННЫЕ ПРОГРАММНЫЕ ПРОДУКТЫ 
(отслеживание заявок, работа с базой, свой сайт, 
CRM, «воронки», автоматизация, анализ баз).  

• СДЕЛКИ МЕЖДУ ПРОФЕССИОНАЛАМИ 



ПОЛЕЗНЫЕ СЕРВИСЫ 

• Анализ рынка и сравнение цен: 
https://www.moex.com/ru/index/MREDC 

• Проверка: https://pkk.rosreestr.ru/  

• Справочная информация: https://dom.mos.ru/  

 

• Голова и анализ. Остальное помогут алгоритмы 

https://www.moex.com/ru/index/MREDC
https://pkk.rosreestr.ru/
https://dom.mos.ru/


МИРОВОЙ ОПЫТ 

• США – Realtor.com 

• КАНАДА – Realtor.ca 

• АНГЛИЯ - OneTheMarket 

• ГЕРМАНИЯ – Immobilienscout24 

 

А что в России?  



Необходимость системы 

• В будущем – абонентская плата. Уменьшение затрат 
в 5-10 раз.  

• Среднее время продажи объекта недвижимости в 6 
раз: Realtor.com 2 недели, Zillow - 3 месяца.  

• Средняя стоимость +5% вместо -10%.  

• ИТОГО – в 30 раз выгоднее + УТП + продвижение 
себя как специалиста.  

 



• НЕТ СООБЩЕСТВА, КЛУБА ЛУЧШИХ.  

• ЖАДНОСТЬ.  

• НЕТ ПОПУЛЯРНЫХ ИНСТРУМЕНТОВ.  

 

•Локальные работающие системы. Екатеринбург 
(УПН), Новосибирск (НАР), Пермь, Московская 
область. СПБ-Москва – нет.  

 

• Есть МЛС «от агентств», есть «от агентов».  

ПРИЧИНЫ 



 КАКИМ ОН ДОЛЖЕН БЫТЬ 

 1. КАТАЛОГ 
«специалистов», 
который «даёт лиды» 
(приносит первичных 
клиентов, 
подбирающих 
специалиста) 



 КАКИМ ОН ДОЛЖЕН БЫТЬ 

 2. Мультилистинг (МЛС) 
– система обмена 
данными для 
совершения совместных 
сделок между лучшими. 
Как для «агента 
покупателя», так и 
«агента продавца»  



ЧТО ТАКОЕ RESTATE 

• Проект, входящий в топ10 сайтов (до 1.5 млн чел в мес) по 
недвижимости РФ (4 в Спб, 5 в Мск).  

• 45 человек команда, 10 серверов, офисы в СПб и Мск.  

• Основной рынок до 2019 – агрегация новостроек.  

• Офиц. партнер РГР и поставщик данных для ФБН РГР.  

• Данные от 3 000 агентств (95% данных - агентства).  



Спасибо за внимание 

Андрей Добрый 

• Руководитель интернет-сервисов  

• Restate.ru, 110km.ru, Peterburg2.ru, TourOut.ru 

• Вице-президент Ассоциации риэлторов Санкт-Петербурга и 
Ленинградской области 

• a@dobryi.ru             https://www.facebook.com/adobryi 

mailto:a@dobryi.ru
https://www.facebook.com/adobryi

